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tady nedaji zapojit. V Ciné uméji vyrobit
velmi kvalitni stroje, ale v Evropé€ jim chy-
béji prodejni podpora a servis.,,Ana tom
my stavime. Vsoucasné dobé mdme 9 servis-
nich technikil a prodanych vice nez500.“Asi
jen u dvou stroji se pry spalili, nicméné po-
rad na to, jak dlouho trh zn4, se pry jesté
spalit mdze. Zakladem je veletrh., Zpra-
vidla jezdime na mistniveletrhy, jsou tam
firmy, které pravidelné neexportuji. Pokud se

ndm tam libi stroj, fesime predevsim kvalitu

,Beina marie je v Giné kolem péti
procent a ve chvili, kdy vyrobce
tlacite, aby zlevnil, pouije jesté horsi
komponenty.”

zpracovdni, stabilitu vyroby, spolehlivost do-
davatele a v neposlednifadé exportni schop-
nosti a dokumentace daného vyrobce,” popi-
suje postup Tima. Problém je podle jeho
slov v tom, Ze kdy?z si lidé vyberou stroj na
veletrhu, ¢asto jim pak prijde aplné néco ji-
ného, protoze v Ciné se stroje na veletrh dé-
laji s mnohem vétsi peclivosti.

Az ten druhy

Po veletrhu je tfeba vypravit se k do-
davateli a zjistit, zda firma viibec exis-
tuje a mé ocekavany provoz. ,Casto se to-
tiz stavd, Ze se firmy na veletrhu prezentuji
jakovelké, a kdyz tam prijedete, jsou tam
dva lidé a vSechno si nechdavajivyrdbét ex-
terné u toho, kdo to udéld nejlevnéji,“ dopl-
fiuje dalsi zkuSenosti. Takovych firem tam
byvé asi30 %. KdyZ je ve vyrobé vSe v po-
radku, necha si 4ISP udélat objednavku
na vice stroji. Paradoxné totiz vyrobit
jeden dobry stroj neni problém, ale az
ten druhy byva prasvih. Stroje prebiraji
primov Ciné. ,Je tfeba si uvédomit, Ze na-
prostou vétSinu toho, co se voziz Ciny, neni
ekonomicky mozné vradtit zpdtky. Doprava
stoji tfeba milion korun.“Kontroluji jed-
nak zabaleni, protoze pokud firma nema
dlouhodobé zkusenost s posilanim pres
mofre, tak by stroj prisel zniceny rzi. Dale
tfeba zda je baleni ze dreva, které ma 3C
certifikat, coz je nutné, aby to v pristavu
tady na kontinenté pustili, je to ochrana
proti roztoctim, ktefi se nesméji dostat do
Evropy., Tohle jsou problémy, na které zd-
kaznik, ktery si tam chce koupit jeden stroj
sdm, narazi, podruhé uZ to nikdo neudéld

a zadd nds, abychom to néjak doresili," tika
Téima. Pfeprava z Ciny trva asi $est tydnd,
vyroba takeé Sest, tedy 3 mésice dohro-
mady. Az bude stat predvadéci hala Eura-
zio, tak u vybranych typt stroju, které do-
dava firma opakované, budou schopni
dobu tfi mésict zkratit az na 14 dni. Télo
stroje tu bude a mensi komponenty si ne-
chaji poslat letadlem, pfipadné ptimo

Spoluzaci ze zakladni Skoly Petr Tima a Dagmar Smrcinova nedavno polozili zakladni kamen
k predvadécimu centru v Modleticich za 220 miliont korun, z toho 60 milion( korun pajde do

propagace firmy v Evropé. zo7o apciv a5

z evropskych vyrob. Véts§ina strojt je tedy
sestavena z dil¢ich produktd evropskych,
americkych ¢i ¢inskych producentd, pod
¢inskym vedenim. U CNC stroju stejné
jako u jinych produktti.

Veletrhy nutnost

Predvadéci hala Eurazio bude misto, které
zakaznik, co se chysta koupit stroj, ur-
¢ité nemine. I kdyZz dodavatel v Ciné je
slu$na firma, z hlediska vyvoje 4ISP potre-
buje vétsi zazemi. Dfive vozili zakazniky
primo do Ciny, aby si stroje prohlédli,
aikdyz Gspésnost téchto cest byla témér
stoprocentni, bylo to daleko. V Modleti-
cich za Prahou bude pripraveno zakazni-
ktim k testovani asi 50 stroji v hodnoté
od 200 tisic do 40 miliond korun. Ro¢né
firma proda kolem 15 az 20 velkych lasert
azhruba 200 malych. ,,Loni jsme méli ob-
rat 66 miliontl korun a letos ocekdvdme né-
kde mezi 130 aZ 150 miliony korun,“tika
Petr Tima. Naklady na cely projekt dosa-
huji asi 220 miliont korun, na samotny
sklad jde zhruba 80 milionti korun, dalsi
naklady jsou ve strojich a predev$im ob-
rovska ¢ast jde do evropského marke-
tingu. ,Aby ndstup mohl byt takovy, jaky
ocekdvdame, budeme pristi rok v Evropé in-
vestovat do marketingu 60 miliont korun,“

vysvétluje Dagmar Smrcinova, projek-
tova a marketingova feditelka firmy.
Klicové jsou podle ni veletrhy, kde je
podminkou, Ze vS§echny stroje museji
fungovat. Zakaznici si vezmou s sebou
vzorky a zpracuji si materialy, jak po-
trebuji. ,Ddle investujeme do reklamy na
mistech, kde se pohybuji lidé s rozhoduji-
cimi pravomocemi, takZe letiSté, dalni¢ni
mosty, golfovd htisté,“ dopliuje Dagmar
Smrcinova.

Letos absolvuji 10 veletrhti a museji
z toho dtivodu vybudovat tym lidi, zod-
povédnych jen za jejich organizaci. Jiz
vice neZ rok také 3 tymy pracuji na pri-
pravé mezinarodnich prodejnich strate-
gii, webt a fungovani vnitrnich procest
tak, aby firmu v den otevieni haly v1été
2018 nic neprekvapilo. JiZ letos naplno
spustili prodeje v zahranici, zejména
v Némecku, Rakousku, Polsku, Pobalti
a na Ukrajiné. Béhem nejblizsi doby
vstoupi na holandsky a belgicky trh.
Ao tom, Ze to s Cinou umi, svéd¢i i dalsi
véc, oslovila je velkd americka firma
Autodesk, dodavatel kreslicich pro-
gramu (AutoCAD), aby jim pomohli pro-
niknout na ¢insky trh. , Prisli s tim, Ze my
mame zkuSenosti a jim se potdd nedari se
tam uchytit,” fika Petr Tima.
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